Deja de Perseguir Malas Ofertas

Una gu?a para peque?as empresas sobre contrataci?n federal m?s inteligente

C?mo encontrar mejores oportunidades, calificar m?s r?pido y evitar perder semanas
en solicitudes que nunca fueron adecuadas para tu negocio.

Encontrar Calificar Competir

Presentado por GovScout Pro
https://govscout.pro

Con Marcus, el asesor de captura con |A de GovScout Pro, dise?ado para ayudar a peque?as empresas a pensar como contratistas
federales disciplinados.
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Nota importante

Esta gu?a es material educativo original para due?os de peque?as empresas y equipos de desarrollo de negocios.
No es asesor?a legal, contable ni una garant?a de adjudicaciones. Las reglas federales pueden cambiar y cada
solicitud controla sus propios requisitos. Lee siempre la solicitud completa, confirma con fuentes oficiales y consulta
asesores calificados cuando sea necesario.

Marcus se presenta como el asesor de captura con IA de GovScout Pro: una herramienta de apoyo para tomar
decisiones, no un sustituto del criterio humano, las instrucciones del oficial de contrataci?n, el asesor legal ni la
revisi?n de cumplimiento.
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1. El problema real: las malas ofertas drenan buenas
empresas

Las peque?as empresas no suelen fracasar en contrataci?n federal por falta de ambici?n. Fracasan porque gastan
demasiado tiempo persiguiendo oportunidades que nunca estuvieron posicionadas para ganar. El costo no es solo la
fecha I?mite de la propuesta. Tambi?n es la distracci?n de oportunidades mejores, el cansancio del equipo y la falsa
idea de que venderle al gobierno es imposible.

Una mala oferta es cualquier oportunidad donde la probabilidad de ganar es demasiado baja para el tiempo, dinero,
alianzas y riesgo operativo que exige. A veces la oportunidad es real, financiada y atractiva, pero sigue siendo
incorrecta para tu empresa.

Principio central: la oferta m?s rentable a veces es la que decides no presentar.

El ciclo costoso de una mala oferta

Buscar amplio Descargar todo Correr propuesta Enviar d?bil Perdery

repetir

C?mo se ve una mala oferta
* La agencia tiene un incumbente y el requisito parece escrito alrededor de esa empresa.
* La fecha I?mite est? demasiado cerca para una respuesta seria, visita, precio, equipo o cotizaciones.
» La empresa no tiene el desempe?0 anterior, certificaciones, fianzas, licencias o capacidad t?cnica requeridos.

* El alcance parece atractivo, pero los factores de evaluaci?n premian capacidades que no puedes probar.

2. Lo que muchas gu?as de contrataci?n federal no
explican

Muchas gu?as ense?an registro, UEI, NAICS, SAM.gov y certificaciones. Eso importa. Pero el vac?o est? en la
calidad de la decisi?n. No basta con saber d?nde est?n las oportunidades. Hay que saber cu?les merecen el tiempo
de tu empresa.

Tema com?n Qu? ayuda a resolver Lo que suele faltar

Registro y b?squeda en Entrar al mercado federal. Filtrar por probabilidad de ganar, no solo por palabras clave.
SAM.gov
Certificaciones SDVOSB, Entender rutas de set-aside. Conectar la certificaci?n con demanda real de agencias.

WOSB, 8(a), HUBZone
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Tema com?n Qu? ayuda a resolver Lo que suele faltar

Conceptos b?sicos de Enviar una respuesta cumplidora. Saber cu?ndo no vale la pena escribirla.

propuesta

Herramientas con IA

Acelerar res?menes y alertas. Mantener estrategia, cumplimiento y criterio humano.

Esta gu?a empieza donde muchas terminan: ajuste del negocio, evidencia, decisi?n bid/no-bid y uso responsable de
IA para comprimir investigaci?n sin perder control.

3. La mentalidad de contrataci?n inteligente

La contrataci?n federal no es una loter?a. Es un sistema disciplinado de desarrollo de negocios. Las mejores
peque?as empresas identifican agencias que compran exactamente lo que ofrecen, entienden el momento de
compra, construyen relaciones antes de la solicitud y persiguen trabajo donde su evidencia coincide con la

evaluaci?n.

De b?squeda aleatoria a persecuci?n disciplinada

Posicionar

>

Investigar Calificar Preparar

p—

>

Ofertar Entregar

=

Nota de Marcus: "No preguntes si la oportunidad parece interesante. Pregunta si el comprador puede confiar en ti, si la
solicitud premia tus fortalezas y si ganar ser?a buen negocio."

4. Construye tu base de preparaci?n federal

Antes de perseguir oportunidades, aseg?rate de que tu empresa pueda ser encontrada, entendida y confiada.
Prepara tu identidad federal, clasificaci?n, elegibilidad, prueba y capacidad operativa.

Identidad

Clasificaci?n

Elegibilidad

Prueba

Operaciones

UEL, registro SAM, CAGE si aplica y perfil correcto.

NAICS principales/secundarios, PSC y palabras clave.

Tama?o, SDVOSB/VOSB, WOSB/EDWOSB, 8(a),

HUBZone o SDB si aplica.

Desempe?o0 anterior, ejemplos, capability statement, CVs
y diferenciadores.

Precio, seguros, fianzas, ciberseguridad, control de
calidad y capacidad.
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Agencias y primes necesitan verificar que
puedes recibir contratos.

C?digos incorrectos producen b?squedas
incorrectas.

Certificaciones ayudan solo cuando coinciden
con demanda real.

El gobierno compra confianza, no promesas.

Ganar el contrato equivocado puede ser
peligroso.
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5. Encuentra oportunidades sin ahogarte en SAM.gov

SAM.gov es la fuente oficial de oportunidades federales. Es esencial, pero puede ser abrumador. Muchas peque?as
empresas buscan demasiado amplio, guardan demasiados avisos y tratan cada coincidencia como una posible
oferta.

Filtros para una b?squeda m?s inteligente

Agencia fit NAICS/PSC Set-aside Fecha realista Prueba fit

* Usa t?rminos que el comprador usa, no solo palabras internas de tu empresa.

» Guarda t?rminos de problema: mantenimiento, modernizaci?n, apoyo, an?lisis, capacitaci?n, log?stica,
ciberseguridad.

» Crea t?rminos de exclusi?n para ubicaciones, licencias, clearances o capacidades que no puedes apoyar.

Flujo GovScout Pro: usa GovScout Pro para buscar, resumir y comparar oportunidades; luego permite que
Marcus te ayude a decidir si debes ofertar, asociarte, observar o pasar. Visita https://govscout.pro.

6. La matriz de bid/no-bid

La decisi?n bid/no-bid no debe vivir solamente en la intuici?n. Debe puntuarse. Una matriz simple ayuda a evitar
ofertas emocionales y enfoca al liderazgo en probabilidad, prueba, tiempo y rentabilidad.

Ajuste ?Es exactamente el trabajo que hacemos Adyacente o poco claro. Coincidencia directa.
bien?
Prueba ?Podemos demostrar experiencia Sin prueba fuerte. Prueba fuerte y espec?fica.
relevante?
Acceso ?Conocemos agencia, comprador, prime Sin relaci?n ni inteligencia. Buena inteligencia de
o problema? mercado.
Tiempo ?Podemos responder seriamente? Fecha imposible. Tiempo suficiente.
Econom?a ?Ser?a rentable y manejable? Alto riesgo o margen bajo. Margen claro y capacidad.
Competencia ?Parece dise?ado para otro? Incumbente fuerte. Campo justo o moldeable.

Regla pr?ctica: menos de 20 sobre 30, no ofertar salvo raz?n estrat?gica clara. Entre 20 y 24, asociarse, moldear u
observar. 25 0 m?s, considerar una persecuci?n seria.
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7. C?mo Marcus analiza una oportunidad

Marcus debe sentirse como el asesor que una peque?a empresa quisiera tener contratado: calmado, espec?fico y
pr?ctico. No promesas m?gicas. No escritura autom?tica. Un segundo cerebro orientado a captura que exige mejores
decisiones.

Posicionamiento de Marcus: Marcus es el asesor de captura con IA de GovScout Pro. Su estilo es el de un consultor
senior: estructurado, esc?ptico, claro y enfocado en si la oportunidad merece tu tiempo.

* ?Qu? necesita realmente el comprador m?s all? del t?tulo?

* ?Qu? prueba har?a que el gobierno conf?e en esta empresa?

» ?Qu? requisito oculto, adjunto, cl?usula o certificaci?n puede descalificarnos?
» ?Cu?l es la raz?n m?s fuerte para no ofertar?

* Si seguimos, ?qu? debe ser cierto para ganar?

8. Lee la solicitud como consultor

Una solicitud no es solo un documento. Es un mapa de c?mo el comprador evaluar? riesgo. L?ela por capas:
alcance, instrucciones, factores de evaluaci?n, requisitos de cumplimiento, anexos, fechas, estructura de precio y
cl?usulas.

Secuencia de lectura consultiva

Aviso SOW/PWS Instrucciones Evaluaci?n Anexos »_ Cl?usulas

- - - -

* Extrae fecha I?mite, zona horaria, m?todo de env?0 y formato requerido.
» Marca I?mites de p?ginas, fuentes, vol?menes, nombres de archivo y formularios.
« Identifica factores de evaluaci?n y su importancia relativa.

» Confirma certificaciones, personal clave, seguridad, seguros, fianzas y lugar de desempe?o.

9. Construye una respuesta basada en cumplimiento

Una propuesta no es un folleto. Es una respuesta evaluada contra una solicitud espec?fica. Primero debe cumplir;
despu?s puede persuadir. Un lenguaje elegante no rescata un formulario faltante o una instrucci?n ignorada.

Deja de Perseguir Malas Ofertas | GovScout Pro | govscout.pro P?gina 6



Flujo de propuesta

Matriz cumplimient

Temas win

-

Borrador

-

Precio

Revisi?n

-

Enviar

« Un responsable de cumplimiento.

« Un responsable de precio.

* Un responsable t?cnico.

¢ Una lista final con cada documento requerido.

« Una revisi?n final I?nea por I?nea contra instrucciones.

10. Usa IA sin perder control

La IA puede resumir solicitudes, comparar requisitos, crear listas de cumplimiento, redactar borradores y presionar la

I?gica bid/no-bid. Pero no reemplaza la responsabilidad humana. La solicitud es la fuente de verdad.

Buenos usos de IA

« Resumir avisos largos en lenguaje claro.

« Extraer fechas, requisitos, factores y anexos.

« Crear una primera matriz de cumplimiento.

* Redactar preguntas para el oficial de contrataci?n.

e Comparar una oportunidad contra tu perfil de empresa.

Usos peligrosos

* Inventar desempe?0 anterior o credenciales.

« Ignorar enmiendas o anexos.

* Usar un resumen como sustituto de leer la solicitud.

¢ Enviar texto gen?rico que no responde a los factores de evaluaci?n.

11. Confianza, pruebay desempe?0 anterior

Los compradores federales reducen riesgo. Por eso las peque?as empresas deben presentar prueba relevante,
espec?fica y f?cil de evaluar. Una certificaci?n puede abrir la puerta. La evidencia crea confianza.
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Pila de confianza

Certificaciones Desempe?o0 CVs equipo Procesos Controles riesgo

» Usa res?menes de proyectos con cliente, alcance, rango de valor, fechas, resultados y relevancia.
 Conecta cada punto de prueba con un factor de evaluaci?n.

» Muestra sistemas de entrega: calidad, personal, reportes, ciberseguridad, seguridad y continuidad.

12. Tu plan de 30 d?as

Semana Enfoque Acciones

1 Preparaci?n Limpia SAM, confirma NAICS/PSC, actualiza capability statement y define agencias
objetivo.

2 Investigaci?n Busca SAM.gov, pron?sticos, premios anteriores y canales de subcontracting.

3 Calificaci?n Crea scorecard bid/no-bid, guarda b?squedas y arma calendario de persecuci?n.

4 Disciplina de propuesta Crea matriz de cumplimiento, biblioteca de pruebas y realiza una revisi?n simulada.

Llamado a la acci?n: Para buscar oportunidades, resumir solicitudes, puntuar ajuste y trabajar con Marcus, visita
https://govscout.pro.

Ap~?ndice: listas, prompts y recursos
Lista r?pida bid/no-bid

« ?El trabajo coincide directamente con lo que hacemos bien?
» ?Tenemos prueba que coincida con la evaluaci?n?

» ?Podemos cumplir cada instrucci?n y anexo?

» ?Podemos fijar precio de forma rentable?

» ?Tenemos tiempo suficiente?

» ?Entendemos comprador, incumbente o historial?

Prompt para Marcus o cualquier asistente de IA

"Revisa esta solicitud como consultor senior de captura federal. Extrae fechas, requisitos, instrucciones de env?0,
factores de evaluaci?n, documentos obligatorios, riesgos ocultos y posibles descalificadores. Luego compara la
oportunidad con nuestro perfil de empresa y recomienda ofertar, asociarnos o pasar, con razones."
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Recursos p?blicos
* SBA Federal Contracting Guide: https://www.sba.gov/federal-contracting/contracting-guide
¢ GSA Small Business Resources: https://www.gsa.gov/small-business
e Commerce OSDBU: https://www.commerce.gov/osdbu/small-business-resources-and-tools
¢ SAM.gov: https://sam.gov
* GovScout Pro: https://govscout.pro

Contrataci?n federal m?s inteligente no significa ofertar m?s. Significa elegir mejor, prepararse antes, probar con
claridad y proteger tu empresa de oportunidades que nunca fueron tuyas para ganatr.
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